
    

 

Projekt je sufinancirala Europska unija 
iz Europskog fonda za regionalni razvoj 

 
CIKLUS SEMINARA O INTERNACIONALIZACIJI POSLOVANJA MSP-OVA 

u okviru projekta HGK „HR.IZVOZ – s HGK do stranih tržišta“ 
 

19. listopada 2018. u 9:00 sati 
Forum Zagreb, Radnička cesta 50 - centar Green Gold  

 

NACRT PROGRAMA 
 
 

8:30 - 9:00 Registracija sudionika 

9:00 - 9:15 Pozdravni govor i predstavljanje projekta „HR.IZVOZ – s HGK do stranih tržišta“,  
Silva Stipić Kobali, direktorica Sektora za međunarodne poslove i EU HGK i voditeljica 
projekta 

9:15 - 11:00 Modul A: 
Hrvojka Skoković Harašić, direktorica u Odjelu poreznog savjetovanja, Deloitte d.o.o. 

 Procjena izvoznog potencijala tvrtke 
o Zašto izvoziti? 
o Prednosti izvoza 
o Krenuti s izvozom – komplicirano ili nije? 
o Što nam je donio ulazak u EU? 
o Pripremite se na izazove i dočekajte ih spremni 

 Razvijanje poslovnog plana – kako realizirati izvoz 
o Očekivanja 
o Organizacija 
o Ljudski resursi 
o Kapaciteti 
o Proizvod/usluga, prilagodba 
o Lokalni partner 
o Rizici  
o SWOT analiza vlastite pozicije i spremnosti za izlazak na inozemno 

tržište 

 Ulazak na tržište i metode ulaska na tržište, marketing 
o Načini istraživanja tržišta 
o Odabir tržišta 
o Strategije izlaska na tržište – neposredan i posredan izvoz, partnerski 

aranžmani  
o Međunarodni marketing i brendiranje 

11:00 - 11:15 Pauza za kavu 

11:15 - 12:45 Modul B: 
Zrinka Vrtarić, odvjetnica u Orešković, Vrtarić i partneri odvjetničko društvo, u 
suradnji s Deloitte Legal 
Tatjana Orešković Trcin, viša menadžerica u Odjelu poreznog savjetovanja, Deloitte 
d.o.o. 

 Pravna regulacija trgovine 
o Trgovina i trgovinski sporazumi 
o Trgovinske prepreke 
o Carinsko zakonodavstvo 



                   

 

 

 Metodologija izvoza, carina i otpremništvo 
o Koraci koji prethode izvozu 
o Izvozna procedura 
o Carina i otpremništvo 
o Porezni aspekti izvoza 
o Posebne dozvole i legalizacija isprava 

 Procedure i isprave potrebne za plasman proizvoda na drugo tržište  

12:45 - 13:45 Pauza za ručak 

13:45 - 15:15 Modul C: 
Zrinka Vrtarić, odvjetnica u Orešković, Vrtarić i partneri odvjetničko društvo, u 
suradnji s Deloitte Legal 

 Financijski zahtjevi i osiguranje izvoza 
o Razlozi i izvori financiranja 
o Plaćanja u međunarodnoj trgovini 
o Osiguranje izvoza 

 Poslovni ugovori – razumijevanje pravne strane međunarodne trgovine 
o Izvori  
o Standardne klauzule 
o Incoterms 

15:15 - 15:30 Pauza za kavu 

15:30 - 17:00) Modul D: 
Hrvojka Skoković Harašić, direktorica u Odjelu poreznog savjetovanja,  Deloitte d.o.o 

 Prodavanje online – e-poslovanje za izvoznike 
o Što je on-line poslovanje? 
o Razvoj on-line poslovanja u proteklom periodu  
o Prednosti i nedostaci on-line poslovanja 
o Digitalno oglašavanje 
o Community marketing 
o Organizacija distribucije proizvoda/usluga 

Zrinka Vrtarić, odvjetnica u Orešković, Vrtarić i partneri odvjetničko društvo, u 
suradnji s Deloitte Legal 
Tatjana Orešković Trcin, viša menadžerica u Odjelu poreznog savjetovanja, Deloitte 
d.o.o. 

 Elektroničko trgovanje – pravna i porezna pitanja 
o Pravni okvir i osnovni zahtjevi 
o Zaštita potrošača 
o Porezni aspekti prodaje na daljinu 

Hrvojka Skoković Harašić, direktorica u Odjelu poreznog savjetovanja Deloitte d.o.o 

 Poticaji za izvoznike 
o Poticaji i potpore za izvoznike - EU fondovi i drugi izvori financiranja, 

programi kreditiranja, programi jamstva 
o Uloga HGK kod otvaranja novih tržišta hrvatskim izvoznicima 
o Potporne institucije značajne za međunarodnu suradnju i izlazak na 

strana tržišta 
o Europska poduzetnička mreža (EEN) 

 


